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HAUS ODER WOHNUNG ALS ALTERSVORSORGE. DIE INVESTITION IN EINE IMMOBILIE

STELLT EINE MOGLICHKEIT DAR, SICH FUR DAS RENTENALTER ABZUSICHERN.

Unsere Lebenserwartung steigt - wer heute 45 ist, kann,
statistisch gesehen, im Schnitt damit rechnen, 88 Jahre
(Frauen), bzw. 83 Jahre (Manner), alt zu werden.

Dazu bleiben viele im Alter fit und aktiv. Also beste
Voraussetzungen fur eine erflllte Zeit, wenn auch die
finanziellen Rahmenbedingungen stimmen. Dabei reicht die
gesetzliche Rente oftmals nicht aus, um den gewohnten
Lebensstandard zu halten. Oft wird auf die falsche Strategie
gesetzt, zu wenig diversifiziert und steuerliche Moglichkeiten
werden nicht voll ausgeschopft.

WIR,DAS MBV TEAM MOCHTEN DIR AUF DEN FOLGENEN SEITEN
ZEIGEN, WIE EINE STRATEGISCHE PLANUNG DEINER
ALTERSVORSORGE MIT EINER IMMOBILIE AUSSEHEN KONNTE.
GERNE BERATEN WIR DICH ZU DIESEM THEMA AUSFUHRLICH IN
EINEM KOSTENLOSEN BERATUNGSGESPRACH.
SPRECHE UNS EINFACH AN!
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DAS AUSLAUFENDE SYSTEM DER GESETZLICHEN RENTE.

Sie vertrauen nicht mehr den gesetzlichen Sicherungssystemen?

Zu Recht. Denn das standig sinkende Rentenniveau, sowie die Inflation sorgen
fur eine grol3e und unkalkulierbare Versorgungslicke in allen
Bevolkerungsschichten.

Gleichzeitig steigen die Kosten im Gesundheitswesen und somit auch die
medizinische Versorgung in Deutschland.

Die Folge sind standig steigende Beitrage zur Kranken- und Pflegeversicherung.
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Beitragsentwicklung fiir freiwillig Versicherte in der 891
Gesetzlichen Kranken- und Pflegeversicherung

(mit Einklinften Gber der Beitragsbemessungsgrenze)
in Euro pro Monat
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Eine Besserung ist nicht in Sicht, da die Lebenserwartung standig weiter steigt, wahrend die Geburtszahlen
zurickgehen. Gerade jetzt treten viele geburtenschwache Jahrgange in das Erwerbsleben ein und das
Demopgrafieproblem wachst stetig. Trotz beruflichem Erfolg und guten Einkiinften droht die Altersarmut. Die
Rentenreform 2004, mit der Einfihrung des Nachhaltigkeitsfaktors, hat zur Folge, dass das Rentenniveau
kontinuierlich sinken wird. Die Standardrente eines abhangig Beschaftigten in Deuschland lag 2019 bei nur
1.487,25 Euro monatlich. Das entspricht einem Rentenniveau von 45 Prozent. Diese Rente ist dann noch
steuerpflichtig und wird auch durch Krankenkassenbeitrage gekdirzt!
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1) einschliefilich Personen, die zum jeweiligen Zeitpunkt Anrechnungszeiten zurlicklegten
(zum Beispiel wegen Krankheit oder Arbeitslosigheit) :
2) friheres Bundesgebiet Leitraum
Datenquelle: Deutsche Rentenversicherung Bund; Berechnungen: BiB @ BiB 2017 / demografie-portal.de 0
1960/ 1970f 1980/ 1991/ 1998/ 2008/ 2020 2030 2040 2050 2060
62 72 a2 93 2000 10
* Im Jahr 2020 wird ¢in 60-jahriger Mann durchschnittlich noch weitere 22,4 Jahre zu leben haben.
Quetle: Bundeszentrale fir politische Bildung, Statistisches Bundesamt




KENNEN SIE IHRE GESETZLICHEN RENTENANSPRUCHE?

LEIDER GIBT ES WENIGE ALTERNATIVEN IM AKTUELLEN UMFELD.

Entwicklung des gesetzlichen Garantiezinses

LJINSSarsy
in %

4%

Wenn Sie lhren gesetzlichen Rentenbescheid genau lesen, werden Sie in der
Regel viele Fragen haben. So wird z.B. die Inflation zwar angesprochen, aber
nicht ausreichend erlautert. Desweiteren handelt es sich um eine nicht
garantierte Rente, die spater zudem 100 % steuerpflichtig ist und durch
Krankenkassenbeitrage gemindert wird. Klassische Versicherungsprodukte
galten lange als Heilmittel um die Versorgungsliicke zu stopfen. Alte Vertrage,
mit zum Teil Uber 4 % Garantiezins, waren aus der heutigen Sicht, auch
entsprehcend geeignet. Vor 2005 abgeschlossen waren diese Vertrage in der
Auszahlung steuerfrei. Seit 2017 gilt fur alle Neuvertrage ein Garantiezins von
0,9 % und in der Regel eine Steuerpflicht in der Auszahlungsphase.
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STRATEGISCHE PLANUNG UND BILANZ IHRER ALTERSVORSORGE

MIT EINER RENDITEIMMOBILIE

An erster Stelle bekommen Sie von uns eine Analyse lhrer gesetzlichen
Anspruche. Hier ist eine genaue Kalkulation notig, um eine sinnvolle Grundlage
fur alle Berechnungen zu haben. Ebenso uberprifen wir Ihre bereits erworbenen
Anwartschaften durch private oder betriebliche Altersvorsorgen. Und nattrlich
besprechen wir lhre Winsche und Ziele, z.B.:

Wann mochten Sie in Rente gehen bzw. weniger arbeiten?

Wie ist die Erbfolge geregelt (generationsiibergreifender Vermoégensaufbau)?
Zum Abschluss erfolgt eine erste strategische Ausrichtung.
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Die Idee, andere (Mieter) fir die eigene Vorsorge zahlen zu lassen ist nicht neu.
Doch oft scheitert das Vorhaben an der Objektsuche, Angst vor der Verwaltung
und Panik vor Mietnomaden. Lassen Sie sich von uns beraten - Dank unserer
langjahrigen Expertise sind viele unserer Kunden zu "Wiederholungstatern®
geworden, besitzen zum Teili GUber 10 Wohnungen und haben die Gewissheit,
nicht bis 67 arbeiten gehen zu mussen. Kleiner Denkanstol}:

Kennen Sie jemand in Ihrem persdnlichen Umfeld,

der wohlhabend ist und keine Immobilie besitzt?

Wohnen ist ein Grundbedirfnis! Und Wohnraum, besonders in Ballungsgebieten

wird immer knapper.
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IMMOBILIEN, INFLATION UND CORONA.

SACHWERT SCHLAGT GELDWERT.

IMMOBILIEN, INFLATION UND
CORONA. SACHWERT SCHLAGT
GELDWERT.

Die beliebteste Sachwertanlage der Deutschen, die Immobilie, bietet einen guten Inflationsschutz, bzw. ist sogar inflations-
resistent. Besonders als Kapitalanlageobjekt mit steuerlichen Zuschiissen und einem steuerfreien Verkaufserlés nach 10 Jahren,
gehoren Sachwerte in jede Versorgungsstrategie. Und selbst in Zeiten von ,,Corona“ steigen die Preise konstant.

—_— i Inflationsrate Inflationsrate
@ ImmoScout24 [g’b Seite gefallt mlr] B P (rachnerisch) (gerundet)
1251d. + &
2020° 105.9 0.5698 % 0.6%
Sinken die Preise fiir Eigentumswohnungen
: 2019 105.3 1,4451 % 1.4%
wegen Corona? Unsere Daten sagen: Nein.
Die Angebotspreise stiegen unbeeindruckt i i il i
weiter: +6,2% seit Anfang 2020. 2017 102.0 1,495 % 1.5%
e 2016 1005 0,5000 % 0.5%
2015 100,0 0,5025 % 0.5%
2014 99.5 1.0152 % 1.0%
2013 98,5 14418 % 1.4%
2012 97,1 1,9958 % 20%
201 95.2 21459 % 21%
2010 93,2 1,0846 % 1.1%




BESTANDS- ODER NEUBAUIMMOBILIE.

Je nach personlicher Situation kann sich das risikoarme Investment einer
Bestands- oder Neubauimmobilie rechnen. Die Neubauimmobilie ist in der
Regel eher hochpreisig gegentiber dem Bestand- dafiir haben Sie aber keinen
Renovierungs- oder Sanierungsbedarf. Entsprechende, durch einen Bautrager
renovierte und auch sanierte Renditeimmobilien bieten wir Ihnen gerne
bundesweit an. Diese verfligen alle iber entsprechende Qualitatsmerkmale und
werden als "Rundum-sorglos-Paket” nur GUber den eigenen Vertrieb angeboten.
Solche Immobilien gelangen nie ins Netz, sind in der Regel schnell reserviert
und verkauft. Bitte beachten: Es gibt immer einen (negativen) Grund, wenn
Immobilien langere Zeit auf Internetplattformen angeboten und nicht zeitnah
verkauft werden. Zudem ist deren Qualitat immer sehr schwer einzuschatzen.
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FASZINATION DENKMAL.

Ein besonderes Investment ist die sanierte ,,Denkmalimmobilie“. Die Verbindung zwischen Alt und Neu ist es, mit welcher
Denkmalimmobilien ihre Faszination austiben und fiir eine hohe Mietnachfrage sorgen und somit dann auch eine ideale
Nachfrage bei der WiederverauRerung besteht. Zudem lockt die Immobilie nicht nur mit besonderen steuerlichen Vorteilen,
sondern hat oft weitere unschlagbare Argumente:

® Neubauqualitdt mit dem Charme der Vergangenheit
e Optimale Lage, zum Teil im Stadtzentrum

® Hohe steuerliche Vorteile

e Besonderer Inflationsschutz
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GELUNGENE

DENKMAL-
PFLEGE ...
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UNABHANGIGE IMMOBILIENDIENSTLEISTUNG:

WAS WIR FUR SIE TUN:

- INTENSIVE PRUFUNG DER OBJEKTE VOR ORT

- ANALYSE VON GEEIGNETEN LAGEN

- PRUFUNG DER BAUTRAGER

- BEGLEITUNG "VOR" UND "NACH" DEM KAUF

- KEINE MAKLERCOURTAGE

- INKLUSIVE BAUFINANZIERUNG FUR IHRE KAPITALANLAGEIMMOBILIE
- INDIVIDUELLES BERATUNGSKONZEPT PASSEND ZU IHRER
STEUERSITUATION
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Du hast Interesse?
So geht es weiter.

OPTIMIEREN

GESPRACH

Nach unseren
Analysen finden wir

KONTAKT gemeinsam eine

In diesem Gesprach
machen wir eine tiefe
"Status-Quo” Analyse.

optimale Losung,
damit deine

Melde dich bei uns

und wir vereinbaren ein finanzielle Situation
Und wir erarbeiten q -
Erstgesprach. q verbessert wird und

eine individuell
In diesem Gesprach finden . du durch kluge und
passende Strategie

wir heraus, wo du aktuell . : entlige IEstnEmne
fir deine aktuelle

stehst und welche nachhaltig, finanziell

Situation aus. : i
Moglichkeiten wir dir bieten. abgesichert bist.



FRAGEN?
LASS ES UNS WISSEN!

ADRESSE:
Pfanderblick 5, 88138 Sigmarszell (Lindau)

TELEFON:
+49 1728600980

EMAIL:

marc.barton@mbv-finanz.de



Wir sind auch auf Social Media

FACEBOOK YOUTUBE INSTAGRAM

MBV GmbH Marc Barton marc.barton.official




